.

Wir wachsen weiter! Und wir suchen Dich!

Business Development
Manager:in fur SOLUTO
Deutschland-Siud (w/m/d)

Wer den Schaden hat, braucht SOLUTO. Denn SOLUTO ist der
Spezialist fur Brand- und Wasserschadensanierung, Leckortung,
Kanal-TV-Inspektion, Verstopfungsbehebung und zerstérungsfreie
Rohrsanierung aus einer Hand.

Dein Aufgabengebiet - Zeit fir neue Herausforderungen

Du gewinnst gerne neue Kund:innen und baust langfristige Partnerschaften auf? Bei uns
entwickelst du das Geschaft von SOLUTO in Suddeutschland weiter. Dein Schwerpunkt
liegt auf aktivem Vertrieb imm Raum Munchen sowie dem Aufbau und der Betreuung von
Partnerschaften. Zusatzlich begleitest du neue Franchise-Partner:iinnen durch ihren
gesamten Onboardingprozess.

e Du gewinnst durch aktiven Vertrieb neue Kund:innen und strategische Partner:iinnen,
insbesondere im Raum Munchen. Dafur baust du Kontakte auf und fuhrst
Verhandlungen.



Du betreust bestehende Partnerschaften und entwickelst sie zu einer verlasslichen,
langfristigen Zusammenarbeit weiter.

e Du begleitest neu gewonnene Partneriinnen durch den gesamten
Onboardingprozess und unterstutzt sie in ihren ersten Monaten.

e Du analysierst Markt, Wettbewerb und Kund:innenbedurfnisse, bewertest
Geschaftsmoglichkeiten und entwickelst daraus Businessplane und Strategien fur
neue Geschaftsfelder und Absatzmarkte.

e Du bringst Marktanforderungen in die Neu- und Weiterentwicklung von Produkten
ein und bereitest die EinfUhrung neuer Angebote mit vor.

e Du verfolgst die Entwicklung deiner Geschaftsmaoglichkeiten und den Fortschritt
vereinbarter MaBnahmen und bereitest die Ergebnisse fur deine direkte
FUhrungskraft auf.

Das bringst Du mit
e Du bringst einschlagige Erfahrung in Geschaftsentwicklung, strategischem Vertrieb
oder Partnermanagement mit und hast Verhandlungen vorbereitet und gefuhrt.

e Du verstehst betriebswirtschaftliche Zusammenhange, erstellst Businessplane sowie
Markt- und Bedarfsanalysen und leitest daraus umsetzbare MaBnahmen ab.

e Du denkst unternehmerisch, analytisch und vernetzt. Du bewertest Chancen fundiert
und triffst verantwortungsbewusste Entscheidungen.

e Du organisierst dich selbststandig, setzt klare Prioritaten und verfolgst vereinbarte
Ziele mit hoher Eigenverantwortung.

e Du trittst zugewandt und verbindlich auf, kommmunizierst Uberzeugend und
verhandelst sicher. Unterschiedliche Interessen fuhrst du zusammen und |6st
Konflikte konstruktiv.

e Erfahrung im Changemanagement, in der Produktentwicklung oder der Einfuhrung
neuer Angebote ist von Vorteil.

Was wir Dir versprechen

e Ein vielseitiges Aufgabengebiet mit hoher Eigenverantwortung.
e Eine umfassende Einschulung in der SOLUTO Academy inklusive Training on the Job.
e Ein flexibles Arbeitszeitmodell auf Basis gemeinsamer Vereinbarung.

e Ein eigenes neuwertiges Firmenfahrzeug



e Dein K&nnen und deine Erfahrung bilden die Grundlage fur unsere
Gehaltsvereinbarung.

Watch video on YouTube

Die SOLUTOfamily freut sich auf Dich und Deine
Bewerbung!

Jetzt bewerben

Drucke oben auf "Jetzt bewerben"!


https://soluto.onlyfy.jobs/application/apply/iw7m7207ocfszhsnnymh75r7vy96pur
https://www.youtube.com/watch?v=s1NWG_iNZGA&source_ve_path=MTc4NDI0
https://support.google.com/youtube/answer/171780#zippy=%2Cprovide-a-http-referer-header-to-enable-video-playback

SOLUTO MUnchen GmbH, 83607, Holzkirchen

Deine Ansprechperson: Daniel Kahr, 06648281253


tel:06648281253

